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Financial forms of supporting SME in Poland on the example of the PKO
BP bank

Mate i Srednie przedsiebiorstwa jako kategoria ekonomiczna staly sie przedmiotem
zainteresowan nauk ekonomicznych w Polsce w latach dziewieédziesiqtych. Bylo to dos¢ naturalng
konsekwencjq procesu transformacji gospodarczej, w wyniku ktorego obok duzych przedsiebiorstw
panstwowych zaczely powstawac przedsiebiorstwa mate i Srednie tworzqc podstawy prywatnego
sektora w gospodarce. Wysoki poziom konkurencji oraz zmiany popytu, ze strony podmiotow
duzych, wymuszajq nieustanne poszukiwanie nowych mozliwosci i nisz rynkowych. W artykule
przedstawiono finansowe formy wspierania MSP w Polsce na przyktadzie banku PKO BP.

Wstep

Male i Srednie przedsigbiorstwa stanowia podstawe wszystkich wspolczesnych
gospodarek europejskich. To gtéwnie dzigki matlym 1 $rednim przedsigbiorstwom
gospodarka zawdzigcza swoj wzrost. Ich wptyw na gospodarke , w tym w szczegolnosci
na rynek pracy, zmusza wiladze publiczne do stalego rozwijania i doskonalenia
infrastruktury oraz warunkéw ich dziatania. Male i $rednie przedsigbiorstwa pehnia
wazna rol¢ w gospodarce, wptywaja na bardzo istotne kwestie, jak: wzrost gospodarczy,
konkurencyjnos$¢, zmiany struktury gospodarczej i wielko§¢ bezrobocia. Udzial naszego
kraju w gospodarce $§wiatowej w duzej mierze okreslany jest prze kondycje tego sektora.
Najbardziej warto§ciowymi jego cechami sa: mobilnos¢ i paradoksalnie silne
uzaleznienie od otoczenia i co za tym idzie — potrzeba elastycznego dostosowania sig do
zmian. Nowe uwarunkowania europejskie dziatalnosci polskiego przedsigbiorstwa
wnosza do przedsigbiorczosci, jako funkcji w zarzadzaniu, jeszcze jeden czynnik; dostep
do informacji o mozliwo$ciach uzyskania wsparcia z otoczenia'. Po wejéciu Polski do
Unii Europejskiej przedsigbiorcy stangli wobec nowych wyzwan, jakie stawia Jednolity
Rynek Europejski. Stangli przed mozliwoscia uczestniczenia w polityce rozwoju obszaru
Wspolnoty, w tym w polityce wobec matych przedsigbiorstw i co za tym idzie
—korzystania ze wsparcia doradczo-finansowego oferowanego w jej ramach.

Bariery rozwojowe malych i §rednich przedsi¢biorstw

W Polsce jak rowniez w innych krajach Europy Srodkowej wraz z procesem
transformacji nastapit rozwdj matych i srednich przedsigbiorstw.

Rozwoj przedsigbiorczo$ci zwiazany jest z szeregiem ograniczen, w wyniku
ktorych $rednio 40% matych i $rednich przedsigbiorstw upada po pierwszym roku

' M. Struzycki , Przedsigbiorczo$¢ w teorii i praktyce, Difin, Warszawa 2006, s. 174.
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dziatalnos$ci, 5% jej nie rozpoczyna, a 20 % ja zwigksza, deklarujac ch¢é ponownego
uruchomienia przedsigbiorstwa w przyszlosci. Najwigkszy negatywny wplyw na
sytuacje¢ ekonomiczng i rozwdj polskich MSP maja przede wszystkim :

— bariera prawna, wiaze si¢ ze skomplikowanymi i ciaglymi zmianami
w przepisach prawnych , brakiem skutecznej ochrony znakow towarowych oraz
z trudno$ciami w egzekwowaniu prawa,

— bariera ekonomiczna, charakteryzuje si¢ bardzo ograniczonymi mozliwosciami
pozyskiwania kapitatu wlasnego i obcego — szczegélnie na inwestycje oraz
brakiem spojnosci koncepcji polityki panstwa wobec matych i S$rednich
przedsigbiorstw ,

— bariera zarzadzania, znajduje odbicie w nieznajomosci zasad i braku systemu
ksztalcenia w zakresie przedsigbiorczosci, trudnosciach w skompletowaniu
pracownikéw o odpowiednich kwalifikacjach oraz problemach z zakresu
zarzadzania,

— bariera edukacyjna, wynika z nieadekwatnych programoéw nauczania, co
w konsekwencji prowadzi do nieumiejgtnego wykorzystania informacji
z otoczenia,

— bariera spoteczna, znajdujaca wyraz w nierdwnomiernej infrastrukturze
przedsigbiorczosci.

Najwigksza bariera rozwoju MSP jest bariera prawna, ktora zwiazana jest
ze skomplikowanymi i niestabilnymi przepisami prawnymi. Niestabilno$¢ prawa
powstrzymuje przed zakladaniem przedsigbiorstw w Polsce zaré6wno potencjalnych
miodych przedsigbiorcow jak i korporacyjnych.

Ekonomiczna bariera, przejawia si¢ przede wszystkim w braku spojnosci

i skutecznej polityki panstwa wobec matych i S$rednich przedsigbiorstw. Jest to
oczywiscie problem zlozony. Panstwo i wladze samorzadowe w Polsce od prawie
dziesigciu lat tworza podstawy infrastruktury w tym zakresie sprawa otwarta pozostaje
tu zasigg i skuteczno$¢ dziatan na rzecz MSP. Mali i $redni przedsigbiorcy korzystaja
z nich w sposdb bardzo ograniczony.
Od poczatku narodzin sektora MSP w Polsce jednym z kluczowych problemow
hamujacych zaréwno proces ich powstawania, jak 1 wzrostu byt ograniczony dostgp
do zrodel finansowania. Z tym problemem borykaly si¢ praktycznie wszystkie kraje
zardwno te bardzo dobrze rozwinigte, jak i te zdominowane przez ustrdj bankowy.

Poziom prywatnych oszczgdnosci oraz zakumulowany majatek prywatny bedacy w
dyspozycji  potencjalnego przedsigbiorcy nie jest na ogdét wystarczajacy
do podjecia dziatalnosci gospodarczej w szerszym zakresie. Powoduje to sytuacje, kiedy
od samego poczatku MSP cierpi na brak plynnosci, brak zdolno$ci
1 ograniczenia rozwoju. Przedsigbiorstwa takie nie maja Srodkéw na rozwodj oraz
wdrazanie nowos$ci technologicznych. Bardzo duzo MSP z uwagi na niskie bardzo
zasoby kapitalowe oraz problemy z ptynnoscia nie jest w stanie wypehi¢ kryteriow
otrzymania kredytoéw bankowych. Sytuacj¢ te moze okresowo poglebia¢ pogorszenie si¢
jakosci portfeli kredytowych na skutek cyklu koniunkturalnego, co miato miejsce w
ostatnich latach. Szczegdlne problemy maja mate i Srednie przedsigbiorstwa o duzym
potencjale rozwoju chcace rozwijac si¢ bardzo szybko. Takie przedsigbiorstwa czgsto
oferujac nieznane produkty na rynku, sa zmuszone do formulowania duzo bardziej
ryzykownych planow 1 strategii dziatania, niz ma to miejsce w przypadku innych MSP.
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Tym samym nie poddaja si¢ one standardowym procedurom i analizom stosowanym w
przypadku udzielania kredytow i pozyczek. W wigkszosci przypadkow ryzykowne, ale
ambitne plany szybkiego rozwoju sa bardzo niechg¢tnie finansowane instrumentami
dtuznymi, co powoduje, ze zarowno system bankowy, jak i rozwijajacy si¢ system
funduszy porgczeniowych i pozyczkowych sa dla matych i $rednich przedsigbiorstw
o duzym potencjale rozwoju mate przydatne.

Warto jednak dodaé, iz obecnie w zakresie zapewnienia zewngtrznych zrodet
finansowania MSP, realizowany jest program rzadowy ,,Kapitat dla Przedsigbiorczych”,
ktory wspomaga MSP w uzyskaniu odpowiedniego finansowania dtuznego. Celem
programu jest budowa zintegrowanego systemu regionalnego
i lokalnych instytucji finansowych, stuzacych do tego rodzaju finansowania.

W zakresie systemu funduszy porgczen kredytowych, gltéwna rolg odgrywa
Krajowy Fundusz Poreczen Kredytowych utworzony przez Bank Gospodarstwa
Krajowego, ktory w szczegodlnosci moze obejmowaé lub nabywaé akcje/udziaty
podmiotéw udzielajacych porgczen lub gwarancji splaty kredytow lub pozyczek dla
matych i $rednich przedsigbiorstw .Moze takze udziela¢ porgczen lub gwarancji, jezeli
kwota porgczenia lub gwarancji nie przekracza 5 min euro. Ponadto, na mocy
porozumienia zawartego 30 pazdziernika 2003 pomigdzy Zwiazkiem Bankéw Polskich,
NBP(GINB) oraz Rzadem, zgtoszone zostaty normy ostrozno$ciowe i zostal utworzony
Fundusz Porgczen Unijnych, co zwigkszyto dostep matych i srednich przedsigbiorstw do
kredytu bankowego. Fundusze porgczeniowe pomagaja rozwiazac problem finansowania
matych firm, w tym mikroprzedsigbiorcow oraz $rednich przedsigbiorstw, ktore
rozwijaja si¢ w wolnym tempie’. Pomoc poprzez poreczenia i pozyczki jest dla nich
najlepsza metoda wsparcia. Konieczne jest jednak wsparcie firm o duzym potencjale
rozwoju, a szczegbélnie w poczatkowej fazie przyS$pieszonego wzrostu. Badania
europejskie wskazuja, ze to wlasnie te firmy z sektora MSP, ktdére szybko rozwijaja sig,
daja najwigkszy wzrost zatrudnienia w gospodarce i wzrost PKB. Dlatego wskazane
wcze$nie] systemy nie rozwiazuja do konca problemu rozwojowego MSP.
Przedsigbiorstwa przede wszystkim cierpia na brak wystarczajacego kapitatu
inwestycyjnego.

Przystapienie Polski do Unii Europejskiej wymaga szybkiego dostosowania
polskiej gospodarki do stanu gospodarki krajow czlonkowskich Unii Europejskiej
we wszystkich aspektach funkcjonowania. Caty proces dostosowawczy dotyczy rowniez
sektora MSP, a jego szanse na wypracowanie konkurencyjnych pozycji
na jednolitym rynku zalezag w ogromnym stopniu od jego zdolnosci do przetamywania
barier rozwoju. Sektor MSP krajow cztonkowskich Unii Europejskiej uczestniczyt we
wchodzeniu na jednolity rynek, natomiast dla polskich firm MSP Jednolity Rynek
Europejski jest faktem dokonanym, trzeba bedzie umieé zaistniec.’

Bariery rozwoju polskiej przedsigbiorczosci uwarunkowane sa roznorakimi
przyczynami. Najwazniejsze wydaje si¢ niedocenianie roli matych i $rednich

2 LT aniuk, Strategiczne dostosowanie polskich przedsiebiorstw do konkurencji Europejskiej, Difin, Warszawa
2004.
3 Tamze, s. 14
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przedsigbiorstw w gospodarce rynkowej przez wiadze polityczne, gospodarcze jak
i same spoteczenstwo.

Zakres pomocy publicznej 1 mozliwos¢ wsparcia malych i $rednich
przedsigbiorstw, przedstawione w programach i strategiach, dla wielu przedsigbiorcow
wydaja si¢ bardzo skomplikowane. Nalezy zatem potozy¢ wigkszy nacisk na
doskonalenie systemu informacji oraz szkolenie matych i $rednich przedsigbiorcow pod
katem wykorzystywania i selekcji informacji. Konieczne jest zatem upowszechnianie
dziatan podejmowanych na rzecz sektora MSP,jak rowniez ewolucja postaw wiascicieli
matych i $rednich przedsigbiorstw. Spelienie obu tych postulatdow zwiazane jest
z szerszym zagadnieniem obserwowanym w gospodarkach — budowaniem wizerunku
przedsigbiorcy i spoteczng akceptacja pracy na wiasny rachunek.

Finansowe formy wspierania MSP przez banku PKO BP

Pakiet BIZNES PARTNER
Zazwycza] mate 1 S$rednie firmy nie sa zainteresowane korzystaniem
z wyrafinowanych produktéw bankowych, przeznaczonych gtéwnie dla duzych korporacji.
Nie maja takiej potrzeby. Oczekuja od Banku taniej obstugi depozytowej oraz szerokiego
i tatwego dostgpu do oferty kredytowej. Wszystkie te warunki spetnia pakiet Biznes
Partner i jego branzowe odmiany, czyli Medyk Partner oraz Agro Partner.
Pakiet Biznes Partner do oferty Banku PKO BP zostal wprowadzony 2 listopada 1999
roku. Przeznaczony jest dla przedsigbiorcow oraz o0sob wykonujacych dziatalnosé
gospodarcza lub zarobkowa , prowadzacych dziatalno$¢ jako osoby fizyczne, w formie
spotek cywilnych osob fizycznych, spotek jawnych osob fizycznych, spoétek partnerskich
prowadzacych uproszczona ksiggowos¢ dla celow podatkowych (tzn. rozliczaja sig
z Urzedem Skarbowym w formie przychodow i rozchodéw) oraz osiagaja roczny przychdd
w wysokosci nie przekraczajacej 800 tys. EURO. Rachunek pakietu Biznes Partner — stuzy
do przechowywania i gromadzenia $rodkow pienigznych w zlotych oraz do
przeprowadzenia rozliczen pieni¢znych w zwiazku z prowadzona dziatalnoscia
zarobkowa.
W sktad Pakietu wchodza:
— Rachunek Biznes Partner ,
— Dopuszczalne saldo debetowe,
— Kredyt odnawialny w rachunku Biznes Partner,
— Kredyt obrotowy w rachunku Biznes Partner,
— Kredyt inwestycyjny w rachunku kredytowym,
— Kredyt Auto Partner,
— Pozyczka,
— Karta PKO Biznes Partner,
— Bank Informacji o Firmach,
— Inne ushugi:
- informacja SMS,
- skrzynki internetowe,
- funkcja depozytowa,
- terminale samoobshugowe,
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- Home Banking.
Dodatkowo, proponujemy korzystanie z ushug spotek zaleznych banku:

- fundusze inwestycyjne PKO/CREDIT SUISSE,

- e — Serwis; Centrum Elektronicznych Ustug Platniczych S.,

- Bankowy Fundusz Leasingowy.

Ponadto rachunek Biznes Partner umozliwia:

— dokonywanie przelewow,

— skladanie statych zlecen w rachunku Biznes Partner,

— polecenie zapfaty,

— skladanie zlecen telefonicznych,

— realizacj¢ czekow platniczych,

— skladanie ustnych dyspozycji wyplaty,

— otwarcie rachunkéw lokat terminowych.

Pakiet Biznes Partner stworzono, uwzgledniajac preferencje matych firm,
zapewniajac im latwy dostgp do zrodet finansowania, w tym bogata oferte kredytowa,
wlasciwe zarzadzanie nadwyzkami finansowymi, minimum formalno$ci oraz dobre
warunki depozytowe. Biznes Partner to oprocz rachunku pod ta sama nazwa, zbidr
dostgpnych produktéw utatwiajacych firmom funkcjonowanie poprzez efektywny dostep
do zZrédet finansowania dziatalno$ci. Jest przeznaczony dla podmiotéw gospodarczych
osiagajacych przychody roczne w wysokosci do 5.000.000 PLN.

Dopuszczalne saldo debetowe
Mozliwos¢ korzystania z dopuszczalnego saldo debetowego przyznawana jest
klientowi od momentu otwarcia rachunku typu PARTNER. Jest to saldo ujemne
wykazane na koniec dnia operacyjnego w granicach kwoty limitu okreslonego w umowie.
Pomimo braku $rodkéw na rachunku Biznes Partner posiadacz rachunku, uzyskuje
mozliwos¢ sktadania dyspozycji platniczych do tej wysokosci. Klient moze ubiegac si¢ o
dopuszczalne saldo debetowe w momencie otwarcia rachunku Biznes Partner. W celu
uzyskania dopuszczalnego salda debetowego klient winien:
— wyrazi¢c w formie pisemnej o$wiadczenie woli o chegci korzystania
z dopuszczalnego salda debetowego.
— podpisa¢ umowg rachunku Biznes Partner lub aneks do umowy w przypadku
kiedy Klient wczesniej przy otwarciu rachunku Biznes Partner nie ubiegat si¢
o dopuszczalne saldo debetowe.
— przedlozy¢ aktualne zaswiadczenie o nie zaleganiu z regulowaniem biezacych
zobowigzan wobec Urzedu Skarbowego i Zakladu Ubezpieczen Spolecznych
(okres waznosci maksymalnie 3 miesiace od daty wystawienia zaswiadczenia).
Wysokos$¢ dopuszczalnego salda debetowego ustala sig¢ indywidualnie i uzalezniona
jest od wysokosci $rednich wplywow na rachunek Biznes Partner oraz udokumentowanego
poziomu rocznych przychodéw osiaganych przez posiadacza rachunku. Wprowadzenie
dopuszczalnego salda debetowego jest waznym elementem rynkowym tej oferty, pozwala
na ksztaltowanie bardziej partnerskich zasad wspolpracy z klientami. W aspekcie
marketingowym mamy tu do czynienia ze swego rodzaju kredytem zaufania jaki daje si¢
klientowi. Saldo debetowe pomyslane jest jako elastyczny instrument dostgpu do srodkow.
Dlatego tez po okresie trzech miesigcy od dnia otwarcia rachunku, klient ma prawo do
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wystapienia z wnioskiem o jego podwyzszenie. Odpowiednio do jego pozycji finansowe;j
i rzetelnosci we wspotpracy z bankiem w ramach okreslonych (w Komunikacie PKO BP
SA) limitéw oddzial prowadzacy rachunek ma mozliwo§¢ przyznania wyzszego limitu
salda debetowego.

Kredyt odnawialny w rachunku Biznes Partner

Przeznaczony jest na biezace potrzeby firmy. Jest kredytem odnawialnym,
udzielanym w walucie polskiej, na wniosek Posiadacza rachunku Biznes Partner
na okres 12 miesigcy. Odnawialno$¢ kredytu oznacza, Zze jego sptata w catosci lub
w czgSci powoduje, iz odnawia si¢ on do wysokosci okreslonej w umowie i moze by¢
wielokrotnie wykorzystywany w catosci lub w czg$ciach w okresie obowiazywania
umowy. Bank udziela kredytu, jesli Posiadacz rachunku prowadzi dziatalnosc¢
gospodarcza lub zarobkowa przez okres co najmniej 12 miesigcy, a rachunek Biznes
Partner 3 miesiace oraz posiada zdolno$¢ kredytowa. Zadluzenie z tytutu kredytow
i pozyczek udzielonych przez PKO BP S.A. lub inne Banki nie wyklucza mozliwosci
udzielenia kredytu w rachunku Biznes Partner.

Kredyt obrotowy
Kredyt obrotowy wudzielany jest Posiadaczowi rachunku Biznes Partner
prowadzacemu lub rozpoczynajacemu dziatalno$¢ gospodarcza lub zarobkowa.

Szczegdlnym przeznaczeniem, jest finansowanie okreslonych celow wynikajacych
z biezacych zobowiazan z tytulu prowadzonej dziatalno$ci gospodarczej lub zarobkowej
oraz na:

— pokrycie zobowiazan z tytulu gwarancji,

— pokrycie zobowiazan z tytulu otwarcia akredytywy dokumentowej,

— splate zadluzenia Posiadacza rachunku wobec PKO BP A.,

— splate zadtluzenia Posiadacza rachunku wobec innego banku lub instytucji

finansowe;j.

Kredyty obrotowy w rachunku kredytowym udzielany jest Posiadaczowi rachunku Biznes
Partner na okres: do 12 miesigcy lub do 36 miesigcy.

Kredyt inwestycyjny
Kredyt inwestycyjny udzielany jest posiadaczowi rachunku Biznes Partner
prowadzacemu lub rozpoczynajacemu dziatalnos¢ gospodarcza lub zarobkowa. Udzielany
jest w walucie polskiej na finansowanie przedsigwzig¢ inwestycyjnych zwiazanych
z prowadzona dziatalno$cia gospodarcza oraz na:
— zakup, adaptacje lub modernizacj¢ budynkéw lub pomieszczen shuzacych do
prowadzenia dziatalnosci,
— zakup, modernizacje maszyn , urzadzen ,aparatury specjalistycznej i innych
sprzetow stuzacych do prowadzenia dziatalnosci,
— finansowanie zakupu s$rodkow obrotowych niezbednych do uruchomienia
dziatalnosci,
— finansowanie innych zobowiazan Posiadacza rachunku Biznes Partner np.
zobowiazan powstatych z tytulu: dziatalnosci leasingowej, otwarcia akredytywy

170



Finansowe formy wspierania MSP w Polsce na przyktadzie banku PKO BP

dokumentowej na sptatg zadluzenia Posiadacza rachunku Biznes Partner wobec
PKO BP S.A. lub innego banku.

Kredyt inwestycyjny udzielany jest w transzach i wykorzystywany w formie
bezgotoéwkowej — oznacza to, ze w umowie kredytu zawartej pomigdzy PKO BP S.A.
a kredytobiorca zostaja okreslone terminy i kwoty wykorzystania kredytu. Do umowy
zostaje dotaczony plan sptaty kredytu, ktory okresla miesigczne lub kwartalne obciazenia
z tytulu kredytu i odsetek. Kredyt moze by¢ udzielony posiadaczowi rachunku Biznes
Partner jesli spelnia ponizsze warunki:

— podpiszg¢ umowe rachunku Biznes Partner,

— posiada zdolno$¢ kredytowa (czyli zdolnos¢ do terminowej splaty zobowiazan

wobec PKO BP e terminach i kwotach okreslonych w umowie kredytu),

— prowadzi uproszczonga sprawozdawczo$¢ finansowa dla celow podatkowych,

— posiada udzial wlasny w wysokosci minimum 25% warto$¢ przedsigwzigcia

inwestycyjnego,

— przedstawi propozycje prawnego zabezpieczenia kredytu oraz przedtozy komplet

wymaganych dokumentow.

Pakiet Medyk Partner

Stuzy do przechowywania i1 gromadzenia $rodkéw pienigznych w ztotych oraz do
prowadzenia rozliczen pienigznych w zwiazku z prowadzong dziatalno$cia gospodarcza
lub zarobkowa. Pakiet Medyk Partner przeznaczony jest dla srodowiska medycznego a
w szczegolnosci dla osob prowadzacych indywidualng lub grupowa praktyke lekarska,
indywidualna lub grupowa praktyke pielggniarek lub potoznych, oséb prowadzacych
praktyke rehabilitacyjna oraz wlascicieli aptek.

W sktad pakietu Medyk Partner wchodza nastepujace ustugi :

— rachunek Medyk Partner,

— dopuszczalne saldo debetowe,

— kredyt odnawialny w rachunku Medyk Partner,

— kredyt obrotowy w rachunku kredytowym,

— kredyt Auto Partner,

— pozyczka,

— karta PKO Medyk Partner.

Szybki Limit Kredytowy(SLK).

Szybki Limit Kredytowy jest innowacyjnym produktem bankowym na rynku
polskim zaré6wno ze wzgledu na konstrukcjg, jak i proces obstugi klienta.
Szybki Limit Kredytowy zwigksza dostgpnos¢ oferty kredytowej dla matych i $rednich
przedsigbiorstw, a jednoczes$nie stwarza szanse na standaryzacje procesu kredytowego.
W ramach SLK klient ma do dyspozycji trzy oddzielnie dotychczas funkcjonujace
produkty kredytowe:

— w rachunku biezacym typu PARTNER,

— obrotowy transzowany,

— kart¢ kredytowa PKO Euro Biznes.

* Pismo okdlne A/38/DMS/2005.
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Podsumowanie

Zmiany zachodzace w otoczeniu i ich rosnacy wplyw na dziatalnos¢
przedsigbiorstw powoduja konieczno$¢ tworzenia i wdrazania nowych rozwigzan
zapewniajacych ich przetrwanie i rozw¢j. Kazde przedsigbiorstwo dazy do osiagnigcia
sukcesu w swojej dziatalnosci — wysokiego udziatu w rynku, przewagi konkurencyjnej,
wysokiego poziomu rentownos$ci czy ptynnosci finansowe;.

Z dotychczasowych do§wiadczen wynika, ze istnieje wiele trudnoSci w procesie
kredytowania klientow MSP. Banki pozbawione zupetnie lub majace ograniczony dostep
do historii prowadzonej przez nich dziatalnosci oraz informacji finansowych dosé
rygorystycznie podchodzity do udzielania kredytow. Klienci napotykali na szereg barier
ich zdaniem do najbardziej uciazliwych nalezaly skomplikowane , obszerne dokumenty,
ktére byli zmuszeni wypetia¢ , oraz wymagane zabezpieczenia, ktore , po pierwsze
wielokrotnie przekraczaty warto$¢ udzielonego kredytu, a po drugie, byty dos¢ istotnym
obciazeniem finansowym zwigkszajacym koszty uzyskania kredytu.’
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Summary

Small and medium enterprises as the economic category became a focus of interest
of economic studies in Poland in the nineties. It was a quite natural consequence of the
process of an economic transformation, as a result of which by large state enterprises
small and average enterprises started coming into existence building bases of the private
sector in the economy. The high level of the competition and changes of the demand, on
the part of large entities, are extorting unceasing seeking new possibilities and market
niches. In the article financial forms of SME supporting were described
in Poland on the example of the PKO BP bank.
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5 Opracowano na podstawie informacji udzielonych przez MSP.
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