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Gwarancje ubezpieczeniowe s  instrumentami przeznaczonymi w g ównej mierze dla 

przedsi biorców, którzy uczestnicz  w przetargach oraz zajmuj  si  wykonywaniem kontraktów 

jako forma zabezpieczenia bez blokowania ich w asnych rodków finansowych. Celem artyku U 

by a ocena rozwoju i znaczenia gwarancji ubezpieczeniowych na tle ubezpiecze  finansowych w 

Polsce w latach 2005-2016. Przedstawiono aspekty prawne i konstrukcje gwarancji 

ubezpieczeniowych.  Dokonano analizy rozwoju gwarancji ubezpieczeniowych pod wzgl dem 

liczby zak adów ubezpiecze , liczby wystawionych polis, warto ci sk adki przypisanej brutto, 

liczby wyp at oraz warto ci wyp aconych odszkodowa  i wiadcze  brutto. 

S owa kluczowe: ubezpieczenia finansowe, gwarancja ubezpieczeniowa, gwarant,  

Wprowadzenie  

Prowadzenie ka dego rodzaju dzia alno ci gospodarczej wi e si  z ryzykiem 

i niepewno ci .1 Przedsi biorca nie ma mo liwo ci przewidzenia, jak post pi osoba, 

z któr  dokonuje on transakcji. W przypadku podmiotów, z którymi wspó pracuje on od 

d ugiego czasu, mo e domniemywa  ich przysz e zachowania w oparciu o wcze niejsze 

do wiadczenia. Nie ma on jednak pewno ci, e jego domys y si  sprawdz . Ryzyko jest 

obecne w zwi zku z ka dym podejmowanym kontraktem i nie da si  go w aden sposób 

wykluczy . Jest to nieod czny element wspó uczestnictwa w obrocie gospodarczym. 

Co wi cej, poziom ponoszonego ryzyka ro nie im bardziej otoczenie, w którym dane 

przedsi biorstwo funkcjonuje nara one jest na zmiany. Z punktu widzenia 

przedsi biorcy, szczególne znaczenie maj  ubezpieczenia finansowe2, które pomagaj  

mu zabezpieczy  sytuacj  finansow  oraz uniezale ni  j  w najwi kszym mo liwym 

                                                            
1 Wicka A., 2012, „Ubezpieczenia finansowe i ich wykorzystanie w zarz dzaniu ryzykiem przedsi biorstw”, 

Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Szczeci skiego nr 690, „Finanse, Rynki finansowe, Ubezpieczenia” nr 51, 

Wydawnictwo Naukowe Uniwersytetu Szczeci skiego, Szczecin, str. 157. 
2 Okre lenie „ubezpieczenia finansowe” wyst puje na rynku polskim od pocz tku lat dziewi dziesi tych 

XX wieku. Jest ono rozumiane na wiele sposobów, w zale no ci od tego, jakie ryzyka zostan  

zakwalifikowane do obj cia ochron . Zgodnie z rozumieniem szerokim zak ada si , e asekuracja obejmuje 

ryzyko polegaj cego na tym, e kontrahent nie wywi e si  ze swoich zobowi za , które zosta y z o one 

wobec danego wierzyciela w umowie. Na tej podstawie w ramach ubezpiecze  finansowych zosta y 

wyró nione nast puj ce grupy: ubezpieczenie kredytu (grupa 14), gwarancje ubezpieczeniowe (grupa 15), a 

tak e ubezpieczenie ró nych ryzyk finansowych (grupa 16).  



 

151 

stopniu od skutków zdarze  losowych. Produkty te daj  mo liwo  przej cia przez 

okresy za amania gospodarczego z wzgl dnie najmniejszymi stratami.3  

Jedn  z istotnych grup ubezpiecze  finansowych s  gwarancje ubezpieczeniowe. To 

instrumenty przeznaczone w g ównej mierze dla przedsi biorców, którzy uczestnicz  

w przetargach oraz zajmuj  si  wykonywaniem kontraktów. Gwarancje 

ubezpieczeniowe pozwalaj  im na prowadzenie tego typu dzia alno ci bez konieczno ci 

blokowania znacznych rodków pieni nych. Daje to szans  rozwoju 

przedsi biorstwom, poczynaj c od najmniejszych, dopiero rozpoczynaj cych swoj  

dzia alno , ko cz c na du ych, które wyst puj  na rynku od lat i d  do dalszego 

poszerzania swoich wp ywów. Gwarancja ubezpieczeniowa jest równie  bardzo cz sto 

elementem bezwzgl dnie wymaganym przez inwestora do wzi cia udzia u w danym 

przetargu. Dodatkowo, produkty te s  atwo dost pne na rynku, co czyni je jeszcze 

bardziej atrakcyjnymi.  

Cel i metody bada  

Celem podj tych bada  by a ocena rozwoju rynku gwarancji ubezpieczeniowych na 

tle ubezpiecze  finansowych w Polsce w latach 2005-2016. Zbadano jakie zmiany 

i tendencje wyst powa y na rynku gwarancji ubezpieczeniowych, w szczególno ci:  

 liczby zak adów oferuj cych gwarancje ubezpieczeniowe oraz podmiotów 

nabywaj cych gwarancje ubezpieczeniowe.  

 liczby i warto ci sk adki przypisanej brutto wystawionych gwarancji 

ubezpieczeniowych na tle ubezpiecze  finansowych ogó em.  

 liczby i warto ci wyp aconych odszkodowa  i wiadcze  brutto z gwarancji 

ubezpieczeniowych i ubezpiecze  finansowych. 

Równocze nie zwrócono uwag  na czynniki maj ce wp yw na zachodz ce 

zmiany.  

W artykule wykorzystano literatur  przedmiotu oraz obowi zuj ce akty prawne. 

Dla analizy wykorzystano dane pochodz ce z raportów KNF za lata 2005-2016.  

Na etapie zbierania danych wykorzystano metod  studiów literaturowych oraz 

metod  dedukcji. W zakresie metod przetwarzania danych zastosowano metody 

statystyki opisowej. 4 Analizy danych dokonano w oparciu o wnioskowanie statystyczne, 

wska niki dynamiki zmian i struktury. 5 Dane liczbowe zaprezentowano w formie 

tabelarycznej i graficznej.  

 

 

 

                                                            
3 Parli ska A., 2011, „The importance and role of the financial insurance sector in Poland”, Acta Scientarum 

Polonorum. Oeconomia. nr 10 (4) 2011, s. 93-94. 
4 Pytkowski W., 1981, „Organizacja bada  i ocena prac naukowych”, Pa stwowe Wydawnictwo Naukowe, 

Warszawa, s.213-217. 
5 Wasilewska E., 2011, „Statystyka opisowa od podstaw”, Wydawnictwo SGGW, Warszawa, s.77-78. 
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Aspekty prawne i konstrukcja gwarancji ubezpieczeniowych 

Regulacje Unii Europejskiej w zakresie ubezpiecze  finansowych zawieraj  dwa 

akty prawne6, jednak e znacz ce kwestie gwarancji ubezpieczeniowych zosta y 

zdefiniowane w poni szych dyrektywach: 

1. Dyrektywie 2000/35/EC z 2000 roku w sprawie ograniczenia opó nionych 

p atno ci w transakcjach handlowych7,  

2. Dyrektywie 2002/92/EEC z 9 grudnia 2002 roku w sprawie po rednictwa 

ubezpieczeniowego8, 

3. Dyrektywie 2000/31/EC z 2000 roku w sprawie handlu elektronicznego9 

Zaprezentowane powy ej dyrektywy Unijne znalaz y swoje odzwierciedlenie 

w prawie polskim. Pocz tkowo by a to Ustawa z dnia 22 maja 2003 r. o dzia alno ci 

ubezpieczeniowej, natomiast w 2015 roku wprowadzono Ustaw  z dnia 11 wrze nia 

2015 r. o dzia alno ci ubezpieczeniowej i reasekuracyjnej. Prowadzenie dzia alno ci 

ubezpieczeniowej na terytorium Polski wymaga uzyskania odpowiedniej koncesji. 

Koncesja ta okre la, w zakresie jakich ryzyk wskazana firma ubezpieczeniowa mo e 

wiadczy  swoje us ugi. Grupy dotycz ce ubezpiecze  finansowych to grupa 14- 

ubezpieczenie kredytu, grupa 15- gwarancje ubezpieczeniowe (po rednie i bezpo rednie) 

oraz grupa 16- ubezpieczenie ró nych ryzyk finansowych.. Jednak e umowa gwarancji 

ubezpieczeniowej nie zosta a w polskim prawie szczegó owo okre lona. Pozwolenie na 

jej zawieranie opiera si  na zasadzie swobody umów ukazanej w art. 353 Kodeksu 

Cywilnego (k.c.)10.  

Gwarancja ubezpieczeniowa jest definiowana jako dokument, który potwierdza 

obj cie ochron  ryzyka zagra aj cego wierzycielowi, w sytuacji, gdy dany podmiot, 

okre lany jako d u nik, nie wywi e si  ze swoich zobowi za  wobec wierzyciela, lub 

te  realizacja wiadczenia nast pi w sposób nieodpowiedni czy nienale yty. 

W przypadku tej relacji, mo emy wyró ni  trzech uczestników: wierzyciela 

(uprawnionego)11, d u nika (zobowi zanego)12 oraz gwaranta13.  

                                                            
6 1. Dyrektywa 84/568/EEC z 27 listopada 1984 roku , która wskazuje obowi zki ci ce na zak adach 

ubezpiecze , które obejmuj  ochron  ryzyko wynikaj ce z kontraktu realizowanego z udzia em 

podwykonawców pochodz cych z ró nych krajów Unii Europejskiej.. 2. Dyrektyw  87/343/EEC z 22 czerwca 

1987 roku – wprowadza ona nieograniczon  swobod  w kwestii prowadzonej przez firmy ubezpieczeniowe 

dzia alno ci. 
7 Directive 2000/35/EC of the European Parliament and the Council of 29 June 2000 on combating late 

payment in commercial transactions, Official Journal L 200, 08/08/2000, http://eur-

lex.europa.eu/legalcontent/en/TXT/?uri=CELEX:32000L0035 [dost p: 04.02.2018] 
8 Directive 2002/92/EC of the European Parliament and the Council of 9 December 2002 on insurance 

mediation, Official Journal L9, 15/01/2002, http://eur-

lex.europa.eu/legalcontent/EN/TXT/?uri=CELEX%3A02002L0092-20140702 [dost p: 04.02.2018] 
9 Directive 2002/92/EC of the European Parliament and the Council of 9 December 2002 on insurance 

mediation, Official Journal L9, 15/01/2002, http://eur-

lex.europa.eu/legalcontent/EN/TXT/?uri=CELEX%3A02002L0092-20140702 [dost p:04.02.2018] 
10 Ustawa z dnia 23 kwietnia 1964 r. - Kodeks cywilny, t. j. Dz. U. z 2017 r. poz. 459, 933, 1132. 
11 Podmiot, wobec którego ma by  wykonane przez d u nika, w sposób odpowiedni, zobowi zanie; wymaga 

on zabezpieczenia ryzyka zwi zanego z dan  transakcj , na wypadek, gdyby owe zobowi zanie nie zosta o 

wykonane; w tym celu przyjmuje on gwarancje i z momentem jej przyj cia zyskuje miano beneficjenta, co 

uprawnia go do uzyskania ewentualnej zap aty w razie niewywi zania si  przez d u nika ze z o onych 

w umowie obietnic. 
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Mechanizm, zgodnie z którym dzia aj  gwarancje ubezpieczeniowe zosta  

zaprezentowany na Rysunku 1. Na tej podstawie mo emy wyró ni  nast puj ce relacje 

mi dzy podmiotami: 

 relacja wierzyciel-d u nik jest oparta na umowie podstawowej (stosunku 

podstawowym), czyli kontrakcie, który wi e wierzyciela i d u nika;  

 relacja d u nik-gwarant umowa pomi dzy tymi dwoma stronami nosi nazw  

umowy o udzielenie gwarancji/ umowy o gwarancj / umowy zlecenia 

wystawienia gwarancji/ zlecenia wystawienia gwarancji14;  

 relacja gwarant-wierzyciel - podmioty te s  po czone umow  gwarancji.  

 

 

Rysunek 1. Mechanizm dzia ania gwarancji ubezpieczeniowej 
ród o: opracowanie w asne na podstawie Holly R., 2004, „Ubezpieczenia finansowe i gwarancje 

ubezpieczeniowe”, Wydawnictwo Poltext, Warszawa, s.78-82. 

Spo ród wy ej wymienionych relacji za najistotniejsz  uznaje si  relacj  wi c  

gwaranta i wierzyciela, czyli umow  gwarancji. Polskie prawo, podobnie jak inne 

obowi zuj ce systemy prawne, nie okre laj  szczegó owo formy tego produktu. 

Najwa niejsz  cech  gwarancji ubezpieczeniowych jest to, e ma ona posta  umowy. 

Aby zosta a ona zawarta potrzebne s  dwie strony, czyli gwarant i wierzyciel. Gwarant 

poprzez wystawienie gwarancji zobowi zuj  si  wobec wierzyciela- przyjmuje to posta  

o wiadczenia o charakterze jednostronnym. Dopiero w momencie, gdy gwarancja 

                                                                                                                                                   
12 W jego obowi zku pozostaje wykonanie danego zobowi zania na rzecz wierzyciela i z woli wierzyciela 

d u nik musi zaprezentowa  okre lone zabezpieczenie tego, e  jako  wykonania owego zobowi zania b dzie 

nale yta; podmiot ten jest okre lany tak e jako zleceniodawca czy wnioskodawca gwarancji, gdy  to on udaje 

si  do gwaranta z pro b  o udzielenie gwarancji zabezpieczaj cej ryzyko wierzyciela. 
13 Zak ad ubezpiecze , który sporz dza i wystawia gwarancj ; tym samym zobowi zuje si  wobec wierzyciela 

obejmuj c ochron  jego interes; podejmuje on to dzia anie na zlecenie d u nika. 
14 Kukie ka J., Poniewierka D., 2003, „Ubezpieczenia finansowe. Gwarancje ubezpieczeniowe. Ubezpieczenia 

transakcji kredytowych”, Oficyna Wydawnicza Branta, Bydgoszcz-Warszawa, s. 72. 



154 

zostanie zaakceptowana przez wierzyciela, z o one wcze niej o wiadczenie przekszta ca 

si  w obowi zuj ce zobowi zanie. Umowa, która czy te dwa podmioty jest okre lana 

umow  nienazwan . Dodatkowo, w zwi zku z powy sz  zasad  mo emy stwierdzi , 

e wystawia  gwarancje mog  wszystkie podmioty, które s  zdolne do czynno ci 

prawnych. W praktyce jednak, aprobowane na rynku s  te gwarancje, których 

wystawcami s  banki i zak ady ubezpiecze . Jest to efektem tego, e  instytucje te s  

postrzegane jako bezpieczne i wiarygodne finansowo. 15 

Gwarancje ubezpieczeniowe na polskim rynku ubezpieczeniowym  

Analizuj c rozwój rynku gwarancji ubezpieczeniowych w Polsce wyszczególnione 

zostan  trzy elementy, a mianowicie liczba zak adów oferuj cych te produkty, liczba 

i warto  sk adki przypisanej brutto udzielonych gwarancji, a tak e liczba i warto  

wyp aconych odszkodowa  i wiadcze  brutto. 

Tabela 1. Liczba zak adów ubezpiecze  oferuj cych ubezpieczenia finansowe oraz gwarancje 

ubezpieczeniowe w Polsce w latach 2005-2016 

 

Rok Ubezpieczenia finansowe 
Gwarancje 

ubezpieczeniowe 

Gwarancje 

ubezpieczeniowe/ 

Ubezpieczenia finansowe 

2005 29 24 82,76% 

2006 27 22 81,48% 

2007 29 24 82,76% 

2008 31 22 70,97% 

2009 31 23 74,19% 

2010 29 22 75,86% 

2011 27 22 81,48% 

2012 25 20 80,00% 

2013 25 20 80,00% 

2014 25 22 88,00% 

2015 26 23 88,46% 

2016 28 24 85,71% 

ród o: opracowanie w asne na podstawie roczników „Rynek ubezpiecze ” Komisji Nadzoru Finansowego 

z lat 2005-2016. 

W latach 2005-2016 liczba ubezpieczycieli posiadaj cych w swej ofercie gwarancje 

ubezpieczeniowe waha a si  od 20 do 24 zak adów (Tabela 1). Maksymalne odchylenia 

liczby zak adów, które wyst powa y na prze omie poszczególnych lat wynosi y 

2 zak ady ubezpiecze , zatem mo na twierdzi , e liczba ubezpieczycieli grupy 15 by a 

stabilna. Nie jest to zjawisko niepokoj ce czy niekorzystne. wiadczy to o tym, e  

ubezpieczyciele funkcjonuj cy na rynku zapewniaj  klientom dost p do tego typu us ug 

w wystarczaj cym stopniu. Nie zachodzi potrzeba zwi kszania liczby zak adów, gdy  

mog oby to wywo a  przesycenie rynku. Proponowanie gwarancji ubezpieczeniowych 

przez sta  grup  ubezpieczycieli daje klientom pewno , e us ugi te s  wiadczone 

rzetelnie, czego dowodem jest d ugoterminowa obecno  tych podmiotów na rynku. 

                                                            
15 Kukie ka J., Poniewierka D., 2003, „Ubezpieczenia finansowe. Gwarancje ubezpieczeniowe. Ubezpieczenia 

transakcji kredytowych”, Oficyna Wydawnicza Branta, Bydgoszcz-Warszawa, s. 73-74. 



 

155 

W ród firm ubezpieczeniowych wyspecjalizowanych w udzielaniu kontrahentom 

gwarancji ubezpieczeniowych mo emy wyró ni : PZU S.A., TUiR WARTA S.A., 

UNIQA TU S.A. czy GOTHAER TU S.A.. Ubezpieczyciele oferuj cy gwarancje 

ubezpieczeniowe stanowili w latach 2005-2016 zdecydowan  cz  ubezpieczycieli 

finansowych (udzia  w granicach 70,97%-88,46%). Dowodzi to, e ubezpieczenia grupy 

15 odgrywa y wa n  rol  w ofercie ubezpieczycieli finansowych ju  od d u szego czasu. 

Analizuj c udzia  i znaczenie gwarancji ubezpieczeniowych na tle ubezpiecze  

finansowych w oparciu o liczb  wystawionych polis oraz warto  sk adki przypisanej 

brutto nale y rozpatrzy , jakie czynniki wp ywaj  na kszta towanie si  powy ej 

wymienionych wielko ci. Liczba wystawionych gwarancji zale y przede wszystkim od 

popytu na tego typu produkty wykazywanego przez potencjalnych klientów. Klientami 

takimi s  w g ównej mierze kontrahenci bior cy udzia  w przetargach oraz kontraktach. 

Gwarancje s  wymagane zazwyczaj przez organizatora przetargu stanowi c element 

niezb dny do wzi cia w nim udzia u oraz uprawniaj cy do z o enia przez danego 

kontrahenta oferty. Gwarancje s  istotne równie  po podpisaniu kontraktu, gdy  

zabezpieczaj  one interesy beneficjenta i wp ywaj  na p ynno  finansow  

przedsi biorstwa realizuj cego ten kontrakt. Stanowi  one alternatyw  dla 

zabezpieczenia w formie gotówki. W zwi zku z tym, du y wp yw na liczb  

wystawionych gwarancji ma liczba realizowanych w gospodarce kontraktów. To za  

wi e si  bezpo rednio z zamówieniami publicznymi, gdy  to w a nie zamówienia 

publiczne w du ej mierze reguluj  liczb  kontraktów, które s  realizowane. Z kolei 

liczba zamówie  publicznych jest kszta towana przez zapotrzebowanie na kontrakty 

o charakterze publicznym i bud et, który zosta  na to przeznaczony. 

W przypadku gwarancji ubezpieczeniowych wysoko  sk adki jest ustalana zawsze 

przez przedstawiciela zak adu ubezpiecze  w drodze indywidualnych negocjacji 

z kontrahentem. Kryteria, które brane s  pod uwag  to zazwyczaj: 

 okres, na jaki ma by  wydana gwarancja - stosuje si  tu zasad  

proporcjonalno ci, która mówi, e  d u szy okres gwarancji wi e si  

z wy szym poziomem transferowanego na zak ad ubezpiecze  ryzyka, 

co w konsekwencji kszta tuje sk adk  na wy szym poziomie, 

 sytuacja finansowa zobowi zanego - podmioty prowadz ce dzia alno  

gospodarcz  od wielu lat, generuj ce dodatnie wyniki finansowe s  postrzegane 

przez ubezpieczycieli za bardziej wiarygodne, rzetelne i stabilne, co wp ywa na 

mo liwo  negocjowania wi kszych zni ek oraz oferowane tego rodzaju 

klientom ni sze prowizje, 

 forma zabezpieczenia - zabezpieczenie odgrywa istotn  rol  z punktu widzenia 

sytuacji gdy zobowi zany nie wywi e si  ze swoich zobowi za  wobec 

beneficjenta, a ubezpieczyciel-gwarant b dzie musia  odpowiedzie  w jego 

imieniu na roszczenia beneficjenta; kolejnym krokiem jest regres zak adu 

ubezpiecze  wzgl dem zobowi zanego, w którym to przypadku kluczowe 

znaczenie odgrywa warto  i forma z o onego zabezpieczenia, 

 wysoko  sumy gwarancyjnej - im wy sza suma tym wy sza sk adka, 

 fakt wcze niejszej wspó pracy z danym ubezpieczycielem lub jego brak.  
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Tabela 2. Liczba polis wystawionych w ramach ubezpiecze  finansowych w Polsce w latach 

2005-2016 (tys. sztuk) 

Rok 
Ubezpieczenia 

finansowe ogó em 
Grupa 14 

Grupa 15  

Gwarancje ubezpieczeniowe
Grupa 16 

2005 104,96 11,69 70,25 23,02 

2006 181,30 72,21 70,42 38,66 

2007 262,33 120,70 79,82 61,81 

2008 405,11 82,15 127,72 195,25 

2009 859,06 73,37 424,80 360,89 

2010 534,80 73,56 148,58 312,66 

2011 563,74 73,91 158,58 331,25 

2012 611,99 82,39 160,26 369,35 

2013 535,18 106,83 170,02 258,33 

2014 1 546,09 369,20 168,24 1 008,65 

2015 1 887,20 561,69 164,19 1 161,32 

2016 4 042,12 794,32 154,52 3 093,28 

ród o: opracowanie w asne na podstawie roczników „Rynek ubezpiecze ” Komisji Nadzoru Finansowego 

z lat 2005-2016.  

W Tabeli 2 zaprezentowano liczb  polis wystawionych w ramach ubezpiecze  

finansowych w Polsce w latach 2005-2016 wraz z podzia em na poszczególne grupy 

ubezpiecze . Porównuj c pocz tek i koniec analizowanego okresu, dla ka dej z grup 

zanotowano tendencj  wzrostow . Grupa 15, czyli gwarancje ubezpieczeniowe 

w porównaniu z grupami 14 i 16 wykaza y najmniejszy wzrost. W latach 2005-2009 

oraz 2010-2013 liczba wystawionych gwarancji ros a, natomiast lata 2009-2010 i 2013-

2016 to lata z ujemn  dynamik  zmian.  

Znaczenie gwarancji ubezpieczeniowych na tle ubezpiecze  finansowych w Polsce 

mierzone liczb  wystawionych polis na przestrzeni lat 2005-2016 zaprezentowano 

na Wykresie 1. Analizuj c tendencje dotycz ce liczby udzielonych gwarancji 

ubezpieczeniowych oraz ich udzia u w ubezpieczeniach finansowych warto zauwa y , 

e analizowany okres mo na podzieli  na podokresy dotycz ce spadku i wzrostu 

znaczenia. W latach 2005-2007 znaczenie gwarancji ubezpieczeniowych mierzone 

liczb  wystawionych polis zmala o z 67% do 30%. Dynamika zmian liczby 

wystawionych gwarancji by a ni sza ni  w przypadku grupy 14, co spowodowa o wzrost 

znaczenia ubezpieczenia kredytu kosztem znaczenia gwarancji ubezpieczeniowych. 

Grupa 16 utrzymywa a si  na stabilnym poziomie. W latach 2008-2009 nast pi  

gwa towny wzrost znaczenia gwarancji. By o to powi zane bezpo rednio z faktem 

organizacji w Polsce w 2012 roku Mistrzostw Europy w Pi ce No nej. W zwi zku z tym 

przedsi wzi ciem, wyst pi a konieczno  rozbudowania i dostosowania istniej cej 

infrastruktury. W konsekwencji, wzros a liczba og aszanych zamówie  publicznych i 

przetargów. Kontrakty te dotyczy y g ównie robót budowlanych. Przedmiotem prac by y 

autostrady, drogi ekspresowe, nowe nawierzchnie dróg dotychczas istniej cych, mosty, 

stadiony oraz wiele innych obiektów pozostaj cych w zakresie bran y budowlanej. Aby 

mie  mo liwo  wzi cia udzia u w przetargu kontrahenci korzystali z gwarancji 

wadialnych. Nast pnie, po rozstrzygni ciu przetargu i wyborze najkorzystniejszej oferty, 

gwarancje s u y y jako zabezpieczenie sk adane przez zobowi zanego beneficjentowi. 

Prze o y o si  to na dynamiczny wzrost liczby udzielonych gwarancji i ich udzia u w 
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31%, dla grupy 15 - 147%, a dla grupy 16 - 174%. Porównuj c to z danymi 

zaprezentowanymi dotycz cymi liczby polis wystawionych w ramach ubezpiecze  

finansowych ogó em w Polsce w latach 2005-2016 mo na zaobserwowa , e grupa 16 

odnotowa a najwi kszy wzrost zarówno pod wzgl dem liczby wystawionych polis, jak 

i zainkasowanej z nich sk adki przypisanej brutto. Bior c pod uwag  grupy 14-15, 

gwarancje ubezpieczeniowe w uj ciu liczbowym (liczba udzielonych gwarancji) 

odnotowa y mniejszy wzrost ni  produkty grupy 14, jednak dla produktów grupy 15 

wzrost w uj ciu warto ciowym (warto  sk adki przypisanej brutto) by  znacznie 

wi kszy. Zaobserwowany dla grupy 15 mniejszy wzrost liczby gwarancji przy 

jednoczesnym wi kszym wzro cie warto ci sk adki przypisanej brutto wiadczy o tym, 

e  przypis z tytu u gwarancji ubezpieczeniowych przypadaj cy na jedn  udzielon  

gwarancj  przewy sza  warto  sk adki przypisanej brutto z tytu u ubezpieczenia 

kredytu w przeliczeniu na jedn  polis . Tendencj  tak  odnotowano od 2014 roku do 

ko ca okresu bada . Co ciekawe, na prze omie lat warto  sk adki przypisanej brutto 

przypadaj cej na jedn  polis  w przypadku grup 14 i 16 zmala a, natomiast grupa 15 to 

jedyna grupa z tendencj  wzrostow . 

 
Tabela 3. Warto  sk adki przypisanej brutto z tyt. ubezpiecze  finansowych w Polsce w latach 

2005-2016 (mln z ) 

Rok 
Ubezpieczenia 

finansowe ogó em 
Grupa 14 

Grupa 15 

Gwarancje 

ubezpieczeniowe  

Grupa 16 

2005 694,42 315,42 136,12 242,88 

2006 890,88 445,46 150,24 295,17 

2007 1 194,64 567,23 187,02 440,39 

2008 1 251,18 491,99 214,97 544,21 

2009 1 604,22 460,10 277,30 866,82 

2010 1 571,01 465,14 317,97 787,90 

2011 1 612,19 544,73 302,84 764,61 

2012 1 500,81 502,61 274,66 723,54 

2013 1 840,80 526,57 294,61 1 019,62 

2014 2 111,73 494,54 347,18 1 270,01 

2015 1 615,61 403,45 356,79 855,37 

2016 1 418,13 414,36 336,30 667,48 

ród o: opracowanie w asne na podstawie roczników „Rynek ubezpiecze ” Komisji Nadzoru Finansowego 

z lat 2005-2016. 

Na Wykresie 2 przedstawiono, jak  cz  warto ci sk adki przypisanej brutto 

z tytu u ubezpiecze  finansowych ogó em wygenerowa y grupy 14-16. Znaczenie 

gwarancji ubezpieczeniowych na tle ubezpiecze  finansowych w uj ciu warto ciowym 

na przestrzeni lat wzros o. Udzia  ten waha  si  w granicach 16%-24%. Najwi ksz  

warto  osi gn  w roku 2016, co oznacza o wzrost udzia u o 20% w relacji do roku 

2005. W latach 2005-2007 produkty grupy 15 wygenerowa y odpowiednio od 20% do 

16% cznej sk adki przypisanej brutto z tyt. ubezpiecze  finansowych. Lata 2008-2009 

to lata ze stabilnym udzia em na poziomie 17%.  
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Najwi kszy popyt na gwarancje ubezpieczeniowe w uj ciu warto ciowym (warto  

sk adki przypisanej brutto) wykazywa y przedsi biorstwa. 17 Sk adka pobrana od nich 

stanowi a dominuj c  cz  sk adki przypisanej brutto z tytu u gwarancji 

ubezpieczeniowych ogó em – w granicach 78%-97%. wiadczy to o tym, e 

przedsi biorstwa ch tnie wykorzystuj  w prowadzonej przez siebie dzia alno ci 

ubezpieczenia grupy 15. W efekcie koszty ponoszone przez nie na te produkty 

odznaczaj  si  tendencj  wzrostow .  
Wyp aty z tytu u gwarancji ubezpieczeniowych stanowi y niewielki odsetek wyp at 

z ubezpiecze  finansowych ogó em. Wynika to bezpo rednio z procedur udzielania 

gwarancji. Zak ady ubezpiecze  dokonuj  wnikliwej i rzetelnej weryfikacji sytuacji 

finansowej podmiotu ubiegaj cego si  o zawarcie umowy gwarancji. Klienci wybierani 

do wspó pracy to zazwyczaj podmioty stabilne, które rzetelnie wykonuj  kontrakty. 

W efekcie polisy nie s  zazwyczaj realizowane. Inaczej wygl da sytuacja w przypadku 

ich udzia u w uj ciu warto ciowym. Przyjmuje on znacznie wy sze warto ci, co wynika 

z tego, e gwarancje s  udzielane zazwyczaj na d ugie okresy, z wysokimi sumami 

gwarancyjnymi, zatem je li odszkodowania lub wiadczenia s  ju  wyp acane, s  to 

z regu y du e kwoty.18 

 Podsumowanie  

W latach 2005-2016 liczba firm oferuj cych gwarancje ubezpieczeniowe by a 

stabilna, podobnie jak ich udzia  w ubezpieczycielach finansowych. Us ugi te s  

wiadczone od lat przez te same, wyspecjalizowane firmy, których znaczenie na rynku 

jest ugruntowane wieloletnim do wiadczeniem, w ród nich mo na wyró ni : PZU S.A., 

TUiR WARTA S.A., UNIQA TU S.A. oraz GOTHAER TU S.A.. Dowodzi to tego, e 

klienci wykazuj  popyt na gwarancje ubezpieczeniowe, zatem ubezpieczyciele 

finansowi umieszczaj  te produkty w swojej ofercie, co wskazuje na du e ich znaczenie 

w odniesieniu do pozosta ych grup nale cych do ubezpiecze  finansowych. 

Udzia  gwarancji ubezpieczeniowych w ubezpieczeniach finansowych mierzony 

liczb  wystawionych polis na przestrzeni lat zmala  (spadek z 67% do zaledwie 4%). 

Zwi kszenie znaczenia produktów grupy 15 mia o miejsce w latach 2008-2009, co by o 

zwi zane bezpo rednio z organizacj  w Polsce w 2012 roku Mistrzostw Europy w Pi ce 

No nej i wynikaj cymi z tego licznymi kontraktami.  

Udzia  gwarancji ubezpieczeniowych w ubezpieczeniach finansowych mierzony 

warto ci  sk adki przypisanej brutto na przestrzeni lat zwi kszy  si  (wzrost z 20% do 

22%). Warto  sk adki przypisanej brutto w przeliczeniu na jedn  polis  w przypadku 

ubezpiecze  grupy 15 odznacza a si  w analizowanym okresie tendencj  wzrostow . 

Najwi kszy popyt na gwarancje ubezpieczeniowe, zarówno w uj ciu liczbowym, jak 

i warto ciowym, wykazywa y przedsi biorstwa. Ponosi y one najwi ksze koszty 

zwi zane z tego typu ochron  ubezpieczeniow , generuj c jednocze nie zdecydowan  

cz  przychodów ubezpieczycieli.  

                                                            
17 Wicka A., 2012, „Ubezpieczenia finansowe i ich wykorzystanie w zarz dzaniu ryzykiem przedsi biorstw”, 

Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Szczeci skiego nr 690, „Finanse, Rynki finansowe, Ubezpieczenia” nr 51, 

Wydawnictwo Naukowe Uniwersytetu Szczeci skiego, Szczecin, str. 158-160. 
18 Opracowanie w asne na podstawie roczników „Rynek ubezpiecze ” Komisji Nadzoru Finansowego z lat 

2005-2015. 
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Rozwój rynku gwarancji ubezpieczeniowych w Polsce rozpatrzono w ró nych 

aspektach. Ka dy z tych aspektów zale y od innych czynników. Du  rol  odgrywa 

tak e rodzaj wystawionych gwarancji, jednak ze wzgl du na brak dost pno ci danych 

w zakresie poszczególnych gwarancji niemo liwe jest dokonanie takowej analizy. 

Na podstawie zebranego materia u mo na jednoznacznie stwierdzi , e dopóki na 

polskim rynku b d  funkcjonowa y przedsi biorstwa, to do tego momentu gwarancje 

ubezpieczeniowe b d  odgrywa y istotn  rol  w ród ubezpiecze  finansowych. Produkty 

te daj  mo liwo  rozwoju ka dego rodzaju podmiotom oraz stanowi  element 

niezb dny do ich funkcjonowania, co wp yn o na rozwój rynku gwarancji 

ubezpieczeniowych w Polsce. 
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Summary 

Insurance guarantees are instruments designed mainly for entrepreneurs who participate in 

tenders and deal with performance contracts as a form of security without blocking their own 

financial resources. The paper introduces the development and importance of insurance guarantees 
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on the background of financial insurance in Poland in the years 2005-2016. On the beginning the 

legal aspects and guarantees construction were presented. The analysis of the development of 

insurance guarantees in terms of the number of insurance undertakings, the number of issued 

insurance policies, values contributions assigned gross number of withdrawals and the value of the 

paid compensation gross were included. 
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